Raster zur taktischen Verhandlungsvorbereitung

Allgemeines

Thema, Anlass, Problem:

Verhandlungsart: O Beziehung O Konflikt

Verhandlungspartner: entscheidet: ja | nein

Einstellung zu mir: —| o | + zu meiner Firma: —|o| + zum Thema: —|o |+

Einstieg

Smalltalk-Themen:

Ziele

Minimalziel:

Realziel:

Maximalziel:

Meine INtereSSeN BeAUI NS S,
Interessen/Bedrfnisse Gegenseite:

Taktische Mittel

Erstvorschlag: O offensiv O defensiv

Exit-Strategien

Exit-Point:
Plan B:

Taktik

Meine Taktik:

© procure.ch Modul: Gesprachs- und Verhandlungsfiihrung



